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Renting tecnoldgico: cémo rénovar o equipar ty empresa sin que sufra sy balance contable

Financia

L renting tecnoldgico, es decir, la opcign
de “alquilar a medio ¥ largo plazo equi-
POs informéticos (software y hardware),
ofimaticos o comunicacion, con Presta-
cibén de servicios de Mmantenimiento, que
permite, a cambio de yna Cuota mensual fija,
renovar o ampliar los equipos de la empre-
54 0 negocio” (en palabras de Javier Leén,
director de BanSabadell Renting), est4 adqui-
riendo cada vey Mas peso entre las pymes
y los tmprendedores. Sohre todo, entre Jas
primeras. Tanto g5 asi, que entre 2013 y 2014
Crecio un 24,7%, segin la Asociacion Espa-
nola de Leasing y Renting (AELR), Pasando
de los 122,3 millones de euros de volumen
de inversidn en 2013 a los 201,7 millones
contratados en gl Pasado ejercicip,

Aunque es cierto que conocer el po rcentaje
{ue representa de todo e equipamiento tec-
nolégico de las €mpresas es muy dificil, por-
que, como reconoce Manuel Garcia, secre.
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tario general de |3 AELR, “e] Tenting no estd acotado. Cualquiera puede
hacerlo por 1o cya] eg muy dificil cuantificar el volumen de negocio,” en
2012 se calcula que representaba el 37% Je todo el equipamienta tecno-
l6gico de las empresas, dato que sufrié up retroceso en 2013, pero que
en 2014 se ha disparado hasta sobrepasar el 409, y creciendo. ;Por que?

LAS CLAVES DE LA FORMULA

Los expertos réconocen que el equipamiento informdtico Y leenolégico
en general (ordenadores, moviles, Software) es uno de los activos empre-
sariales que mayor obsolescencia tiene Y mas rapida r.leprec{acic‘m, una
de las condiciones fundamentales que debe tener un bien Para ser sys-
ceptible de reiting, La otra condicién sine {qua non €5 qUe no Vayas 4 yysar
el renting toda 1a vida qtil del producto (porque, en ese €450, seria como
Una compra a plazos) Y que lo que vas a pagar no supere el 909 de coste
total del producto, porque si 1o sobrepasa deja de interesar 14 Opcién,
Conozeamos cudles son las claves de un buen renting tecnolégico,

Es un alquiler sin propiedad. Como pyen rentirg, es un contraty de
alquiler sin opcién a compra, aunque en el caso de la modalidad tecy, .
Iogica es fici] llegar a un acuerdo con el proveedor final para Optar g |5
Propiedad del €quipo. Normalmente, es ¢ ysuario ol qUue escoge g) tipo




Renovacioén continua,
desgravaciones fiscales y
cuotas comodas son tres
de las ventajas que hacen
del renting la gran apuesta
de las pymes para su
equipamiento tecnologico.
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de equipamiento que desea y la compaiiia de
renting se encarga de adquirirlos al proveedor
y negociar la financiacion con el usuario.

A medida. A diferencia de otro tipo de ren-
ting, como el de coches, en el tecnologico es
dificil hablar de cuotas estandar puesto que
los servicios contratados son completamente
a medida. Is decir, hay tantas ofertas como
gustos y necesidades puede tener el cliente:
desde un sencillo ordenador, hasta todo un
centro informatico o una oferta tecnologi-
ca global que incluya todas las necesidades
informaticas y electrénicas de la compania
por una cuota mensual.

La unica limitacién suele venir de los
importes minimos que establecen las empre-
sas proveedoras de renfing, muchas de las cua-
les ne suelen aprobar operaciones por debajo
de una cantidad que, a menudo, deja fuera a
los emprendedores. »
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EVOLUCION DEL “RENTING’ TECNOLOGICO

RADIOGRAFIA DEL SECTOR

renting tecnoldgico representaba la segunda partida

mas Importante del total del renting, s6lo superado
por el de turismos, tanto en nimero de contratos como
en volumen de inversién. De hecho 2014 ha supuesto
un renacer de esta fdrmula de financiaclén que Iba
arrastrando caidas continuadas desde 2010. Contribuye
a ello ventajas como la que explica José A. Luna, de
Infonova: “El renting tecnologico permite la alineacidn
de los pagos con los ingresos y equiparar los pagos
mensuales por el uso de un activo con los beneficios
econdmicos de la tecnologia empleada”.

Aseptlemhre de 2014, dltimos datos publicados, el

Contratos firmados
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9K CaixaRenting

GAIXA RENTING

MICROSOFT SURFACE PRO3
Plazo: 24 meses y 45,90 euros

PACK MOVILIDAD SAMSUNG HP
Incluye: tableta Samsung Galaxy
Tab S 10,5, portatil HP 450 15

y smartphone Samsung Galaxy
Alpha G850F. Plazo y cuota: 24
meses a 71,90 euros 0 46,90
{sin mavil).

PACK OFICINA SAMSUNG HP
Incluye: ordenador HP ProDesk
400 G2 i3, tableta Samsung Ga-
laxy Tab § 10,5 y movil Samsung
Galaxy Alpha G850F.

El pack movilidad
de Apple de La
Calxa Renting
incluye: tableta
[Pad Air 2, portétil
MacBock Airde
13" Dual-Core §

15 de 1,4 y mdwil
iPhone 6 de 16
GB de color

gris espacial.

Plazo y cuota: 24 meses a 69,90
y 44,90 euros (sin mavil)

PACK MOVILIDAD APPLE
Incluye: lableta iPad Air 2, porla-
til MacBook Air de 13" Dual-Core
i5 de 1,4 y mdvil iPhone 6 de 16
GB de color gris espacial.

Plazo y cuota: 24 meses 109,90
o0 77,80 {sin mavil},

PACK OFICINA APPLE

Incluye: ordenador iMac 21,5",
lableta iPad Air 2 y mavil iPhone
6. Plazo y cuota: 24 meses
119,90 euros o 87,80 (sin
mavil). En todos los casos,

la cuota incluye extensidn

de garantia y seguro.
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Banco
Santander

BANCO
SANTANDER

IMAC 21,515 1,4 GHZ
Memoria: 8 Gb. Disco Duro:
500 Gb. Pantalla: 21,5%
Plazo y cuota: 36 mesesa
36,90 euros.

IMAC 27 153.2GHZ

Memmoria: 8 Gb. Disco Duro: 1Th.
Pantalla: 27",

Plazo y cuota: 36 meses a 51,40
2uros.

APPLE MACBOOK AIR 13,3"

8 Gb. Disco Duro: 128 Gb.
Maletin + Funda.

Plazo y cuota: 36 meses a

38,50 euros.

La cuota Incluye seguro de danos
sin Iranquicia, gestion de com-
pra, transporte y entrega.

©Sabadell

BANCO
SABADELL

MACBODK AIR 11" 128GB +1
APPLETV

Plazo y cuota; 24 meses a 43,95
euros y 36 meses a 32,76 euros
La cuota incluye seguro a todo
riesgo.

PACK MOVILIDAD APPLE
Incluye: tableta |Pad Air 2, porta-
til MacBook.

®
INFONOVA

PUESTO DE TRABAJO

Incluye PC Fujitsu Esprimo P420
(4GB RAM, disco de 500GB,
Windows 8.1 Pro), monitor Fujitsu
HE226DPB 21,56" y multifuncién
laser color Lexmark CX310n

Plazo y cliota: 48 meses a 25 eu-
ros (incluye Instalacion, garantia
in situ'y seguro a todo riesgo),

GRENKE

En la cucta pueden incluir hard-
ware, software y servicios. No hay
participacidn notarial y realizan
operaciones a partir de los 500
auros. Plazos y cuotas: para una
operacion de 1,000 euros a 36
meses, la cuota queda en unos
31,90 euros.

E microblau /colt

MIGROBLAU

PROPUESTA 1

incluye: 10 unidades de HP,
Probool 430 GS y una de HP
Laserlet Pro MFP. Plazo y cuota:
36 meses a 199,56 euros.,

PROPUESTA 2

Incluye: 5 unidades de HP Pro-
Book 430 G2, 5 unidades de HP
ProDesk 400 G2 y 5 unidades de
HP Pavilion 22xi. Plazo y cuota;
36 meses a 214,41 euros,

PROPUESTA 3
2 unidades de iMac 21,5", Plazo y
cuota; 36 meses a 67,70 euros,




Con servicios extras. Normalmente inclu-
ye entrega, instalacion mantenimiento, segu-
ro y, muchas veces, asistencia. Si no abarca
estos servicios es posible que estemos ante un
alquiler puro y duro y no un renting. Como
explica Rail Sudrez, product manager de Tec-
nologia de Caixa Renting, “el renting ha de
integrar servicios que permitan al cliente
olvidarse de la puesta en marcha y la ges-
tion de los equipos: asesoria técnica, gestion
de pedidos y control de instalacion, gestion
de averfas/mantenimiento, gestién de sinies-
tros, renovacion tecnologica, devolucién y
retirada de los equipos”.

Y unos plazos determinados. I'n el caso
del equipamiento tecnolégico, los plazos de
alquiler que se manejan oscilan entre los 12
y:los 36 meses. Unos periodos menores que el
que se da a los coches (60 meses como méxi-
mo), pero l6gico puesto que la depreciacion
y obsolescencia deé los equipos tecnolégicos
también es mas rapida.

En definitiva, “el reating constituye para
el cllente una forma de externalizar la ges-
tién de su parque informatico y ofimatico”,
resume José Martin Castro Acebes, director
general de la Unidad Leasing y Renting del
Banco Santander,

PRECAUCIONES A LA HORA
DE CONTRATAR EL SERVICIO
Ni todos los proveedores son iguales ni son
igual de validos para los distintos clientes,
por eso es importante adoptar algunas pre-
cauciones al contratar el renting tecnologico.

Que se adapte a tus necesidades. Aun-
que sea muy evidente, es importante, como
recuerdan desde Banco Popular, conocer qué
es lo que realmente necesitas para el desa-
rrollo de la actividad y, si no lo tienes claro,
“dejarse asesorar por un experto para ver
cudles son sus necesidades reales, asi como
saber que a qué proveedor recurrir para la
adquisici6n de los bienes”, insisten.

Para Alex Net, adjunto a direccién de la
empresa Microblau (servicios integrados de
informética empresarial), “lo ideal ¢s que el
proveedor que elijas conozca muy bien de
tecnologia para que te pueda asesorar sobre
las necesidades que tenga tu empresa, de
manera que la propuesta de renting no esté
ni infra ni sobredimensionada. La gracia de
esta modalidad estd en que lo que contrates
ahora esté vigente hasta el final del contrato”,

Que sea flexible. Como insiste Sudrez, de
Caixa Renting, “la opcion que elijas debe
facilitarte la posibilidad de tener una reno-

vacion tecnoldgica, permitiendo cambiar equipos o ampliar el contrato
cuando lo desees”. Y, como recuerda Castro, de Bansatec, “también per-
mitirte la entrega de los equipos de una forma sencilla y rapida”. Iero,
ademds, debe ser capaz de adaptarse a tus necesidades empresariales con
rapidez, de manera que pueda crecer contigo en momentos de expansion
y decrecer si necesitas recoger velas. “El renting debe ser algo evolutivo,
que se adapte con rapidez a las transformaciones que se producen en la
empresa, de una forma dgil, de manera que cuando se produzca un cambio
de estructura no tengas que esperar meses para adaptar tu equipamiento
tecnologico”, explica Juan Carlos Farifias, director de la delegacion de
Barcelona de Grenke,

Sin sorpresas. Desde Banco Santander recuerdan que, “al contratar
renting tecnoldgico es importante comprobar que todos las costes estdn
incluidos en la cuota, y que ésta es constante y no varia durante la vida
del alquiler, ni por revisiones de precios ni por costes adyacentes, sin
imprevistos y para evitar sobresaltos”.

Con el plazo adecuado. "Debes asegurarte que el tiempo, el plazo
que escojas para tu renting, sea el adecuado para garantizar que no va a
haber obsolescencia, puesto que al fin y al cabo éste es uno de los grandes
atractivos de esta férmula de financiacién”, recuerda el secretario general
de la Asoclacion Espafiola de Leasing y Renting.

Hay tantas
aferlas comp
necesidades
puede tener el
cliente: desde
un ordenador
@ un centro
informético,
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VENTAJAS DEL‘RENTING' TECNOLOGICO

RENOVACIGN CONSTANTE. “Lo
normal es que tengas que renovar
tus equipos informaticos cada tres
anos. Con esta formula puedes
optar a tener un equipo constante-
mente renovado con una cuota més
0 menos similar”, explica Alex Net,

SIMPLIFICACION. Para José

A. Luna Bargo, de Infonova, las
ventajas del ren}mg tecnologico

se relacionan sobfe.todo con su
sencillez: “Es unasolucion comple-
ta, porque un misma'contrato de
renting puede contemplar el alquiter
de opclones de hardware, software
y de servicios y, ademds, permite

la simplificacién de los tramites ad-

ministrativos. La negociacidn para
todo el equipamiento Informatico y
tecnoldgico se realiza con un tnico
interlocutor y todo se resume en
una tnica factura. A ello hay que
anadir la unificacion de servicios:
mantenimiento, garantias, seguros”,

AHORRO FISCAL. Segin Raul
Sudrez, de Caixa Renting, "evita el
endeudamiento y no impacta en
indicadores de Rentabilidad (ROCE,
ROA) ni en los de riesgo (CIRBE), es
un gasto fiscalmente deducible al
100% y posibilita una simplicidad
contable: no se activa ni se amorti-
za". A ello hay que unir que el IVA se
puede desgravar.

MAYOR LIQUIDEZ. “Praporciona
una mayor liquidez a la empre-

sa porque, por un lado, evita el
desembolso inicial de adquisician
de equipos y, por otro, permite
pagar cuotas comodas”, sefiala
Juan Carlos Farifias. "De manera
que permite disfrutar del bien sin
efectuar un desembolso importante
pues sdlo se van pagando cuotas
mensuales fijas’, anade Sudrez.
Tampoco afecta al pasivo de la
empresa, ya que no es una inver-
sién ¥ es una buena manera de
converlir gastos variables en gastos
fijos. Ademds, sabes de antemano
lo que vas a pagar, facilitando la
contabilidad.

El renting permile
la inclusidn en el
mismo contrato
de loda clase

de servicios de
valor afadido:
garantfas,
seguros, ete.
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Independiente. Conviene que
tu proveedor de renting sea inde-
pendiernte de marca y proveedor
para que puedas elegir segiin tus
necesidades, que te dé la posibili-
dad de contratar con el fabricante
que desees y coger el equipo que ti
quieras. Algo en lo que insiste José
Martin Castro: “El asesoramiento
inicial en la eleccién de equipos
para cubrir mejor sus necesidades
debe ser independiente para pro-
porcionar lo mejor de cada marca y
proveedor, constituyéndose en un
verdadero experto informatico, al
tanto de las 1iltimas opciones en
tecnologia y con capacidad para
aconsejar al cliente”.

Rapido. Siguiendo de nuevo a
Juan Carlos Farinas, "debes tener
cuidado con la burocracia y el
papeleo que puede retrasar mucho
la concesion del crédito. Hoy en dia
exiten fuentes externas suficientes
para valorar la viabilidad de una
operacion sin necesidad de marear
al cliente con papeleo”,

De hecho, segin el informe Inver-
sidn TIC en épocas de restriccion: ten-
dencias del renting tecnoldgico elabo-
rado por Grenke, “para el 49,21%
de los proveedores de tecnologia
encuestados, el exceso de papeleo
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y burocracia es una de las causas de la lentitud en la expansion del renting
tecnologico en nuestro pais”.

Con servicios extras. Escoge un proveedor que te ofrezca los mejores
servicios. Preferiblemente, que incluya un seguro a todo riesgo que cubra
todo Lipo de equipos, incluso aquellos que son moviles o portatiles, con la
cobertura mds amplia y, a ser posible, sin franquicias, para que el cliente
disfrute de ellos con todas las garantfas. Ahora bien, ten la precaucién de
asegurarte que “incluye los servicios que realmente necesitas y no aceptes
aquellos que quiera meterte el proveedor”, aconseja Manuel Garcia.

Y con el tamaiio apropiado. Segin Farifias, no todos los proveedores
de renting son apropiados para cualquier pyme y emprendedor, porque
algunos establecen un lfmite minimo o piden tal cantidad de estudios de
viabilidad previos que impiden el acceso a esta formula de financiacién
a personas fisicas. @ /JULIA CORONAS
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